
Бизнес - модель Остервальдера   

проект «Организация деревообработки, производства сухого пиломатериала, 

столярных изделий» 
Потребительские 

сегменты  

 

₋ Строительные 

подрядчики и 

застройщики 

₋ Производители 

мебели и 

интерьерных 

решений 

₋ Частные 

потребители 

(частное 

строительство) 

₋ Дизайнеры и 

архитекторы 

₋ Экспортёры 

Ключевые 

партнеры 

 
- Поставщики 

сырья и 

материалов 

- Производители/По

ставщики 

оборудования 

- Инвестиционные 

и финансовые 

структуры 

- Государственные 

структуры и 

ведомства 

- Покупатели и 

дистрибьютеры 

 
 

Ценностное 

предложение 

 
₋ Высококачественная 

продукция из 

натурального дерева 

₋ Сухие пиломатериалы 

и уникальные 

столярные изделия, 

соответствующие 

высоким требованиям 

безопасности, 

долговечности и 

эстетики 

₋ Продукция любого 

уровня сложности 

 
 

Структура издержек 
₋ Покупка/аренда земельного участка/помещения 

₋ Материально-техническое оснащение/оборудование 

- Заработная плата персонала,  

- Налоговые выплаты и отчисления 

- Материальные затраты (сырье, материалы, электроэнергия) 

-   Иные расходы 

Потоки поступления доходов  

 
- Поступления от продажи продукции 

- Финансовая поддержка (гранты, субсидии) 

Каналы коммуникаций и 

сбыта 
₋ Реклама в СМИ 

₋ Сервисы онлайн-продаж 

₋ Прямые продажи через 

собственные торговые точки 

₋ Специализированные сети 

магазинов  

₋ Дистрибьюторская сеть 
₋ Сайт в сфере госзакупок 

Взаимоотношения с 

клиентами 
- Лично 

- Электронная почта 

- Сайт компании 

- Мессенджеры 

- Форумы, выставки, ярмарки 

Ключевые виды 

деятельности 
- Производство 

топливных гранул и 

брикетов из отходов 

деревопереработки 

- И т.д. 

Ключевые ресурсы 

₋ Сырье 

₋ Материальные 

(земельные участки, 

производственная 

инфраструктура, 

техника) 

₋ Квалифицированные 

специалисты 

 


